YRITYKSEN TULOS NOUSUUN
MYYNNIN JAMARKKINOINNIN TEHOVALMENNUKSELLA

TEHOVALMENNUS ANTAA YRITYKSELLEST:

. kannattavaa kasvua liikevaihtoon
. onnistumisia asiakkaiden kanssa

« suunnitelmallisen toimintamallin, ajan saastoa ja hallinnan tunteen

Valmennus sisaltaa nelja toisiaan taydentdvaa tyopajaa, joissa tehddaan omaan yritykseen
liittyvia kaytannon harjoituksia.

1 ASIAKASKESKEISEN
MARKKINOINNIN
RAKENTAMINEN
Madrittele ja opi
tuntemaan asiakkaasi
ja kohderyhmasi

Tiistaina 10.5.2016
kello 16:30-20:00

Ennen tydpajojen alkamista valmentajat kayvat kartoituskeskustelut osallistujien kanssa.
TyoOpajojen sisalto raataloidaan naiden keskusteluiden ja osallistujien tarpeiden mukaan.

Tyodpajojen valmentajat - Sirpa ja Jouko - ovat yrittdjid ja kokeneita konkareita!

2 TEHOA
KAYTANNON
MARKKINOINTIIN

Tavoita asiakkaasi
oikeilla valineilld ja
viesteilla

Torstaina 19.5.2016
kello 16:30-20:00

3 ASIAKASTAPAAMIS-
TEN LAADUKAS
SOPIMINEN

Kasvata tapaamis-
maaria toimivalla
myyntiesityksella

Tiistaina 24.5.2016
kello 16:30-20:00

KOH DERYHMA vis-Pirkanmaalla toimivat pk-yritykset ja yksinyrittajat,
jotka myyvat tuotteitaan ja palveluitaan muille yrityksille (b2b).

HINTA 390 € + alv / henkild (sis. koulutusmateriaalit ja kahvit).

Lisatietoja: Pasi Makinen, pasi.makinen@mw-kehitys.com, 044 517 5107

4 TUOTTAVA JA
SUUNNITELMALLINEN
ASIAKASTAPAAMINEN
Lisaa myyntia
oikealla
toimintamallilla

Tiistaina 31.5.2016
kello 16:30-20:00

Zoi g

Sirpa Seppa
MarkMan Ky

ILMOITTAUDU 30.4.2016 MENN ESSA senni.jalonen@mw-kehitys.com, 043 211 2116  jouko Pitkanen

TyOpajat jarjestetdaan Mantta-Vilppulassa ja/tai tarvittaessa Ruovedella.
Valmennus toteutetaan jos ilmoittautuneita on vahintaan kahdeksan.

SUUNTA €2 MW-Kehitys

Kontaktitoimisto
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YRITYKSEN TULOS NOUSUUN
- TEHOVALMENNUKSEN TYOPAJOJEN SISaLLoT

Tehovalmennus sisaltaa nelja tydpajaa, joissa kasitelldaan ja kehitetaan yrityksesi myyntia
ja markkinointia. Suunnitelmallinen toimintatapa kasvattaa liikevaihtoa ja tuo kustannus-
tehokkuutta seka tuo hallinnan tunteen oman yrityksen toimintaan.

1 ASIAKASKESKEISEN MARKKINOINNIN RAKENTAMINEN

Rakennat perustan yrityksesi asiakaskeskeiselle markkinoinnille. Saat uusia tyokaluja asiakas-
ryhmittelyn ja -valintojen tekemiseen. Haet yrityksesi kilpailuedut asiakkaan nakékulmasta.
Kdaymme my0s lapi erilaisia asiakkaiden tavoittamisen valineita ja raataloimme markkinointia eri
asiakasryhmille.

2 TEHOA KAYTANNON MARKKINOINTIIN

Padset kehittamaan yrityksesi kaytannon markkinointityota. Tyopajan jalkeen sinulla on alusta-
va suunnitelma yrityksesi markkinoinnin kdaytannon toimenpiteista, kdsittdaen mm. tuotteistami-
sen, kampanjoinnin, aikataulutuksen ja markkinoinnin tulosten mittaamisen.

3 ASIAKASTAPAAMISTEN LAADUKAS SOPIMINEN

Opit tehokkaita tapoja uusasiakashankintaan ja luot yrityksellesi toimintamallin asiakastapaa-
misten laadukkaaseen sopimiseen puhelimitse. Opit myos uuden asiakkaan |lahestymista, kes-
kustelun johtamista ja kysymys-, vastavaite- ja argumenttipankin kayttéa. Tyopaja sisaltaa mm.
yrityskohtaisia ennakkotehtavia, soiton suunnittelua ja toteutusta seka asiakaskohtaisten jatko-
toimien suunnittelua.

4 TUOTTAVA JA SUUNNITELMALLINEN ASIAKASTAPAAMINEN

Kehitat yrityksellesi tulosta tuottavan asiakastapaamisen mallin. Saat kaytt66si suunnitelmalli-
sen ja aktiivisen toimintatavan kdaytannon myyntitoimintaan. Tama mahdollistaa myynnin kus-
tannustehokkaan kasvun ja varmistaa, etta yrityksessasi tehdaan oikeita asioita, asioita oikein ja
tarpeeksi.

Tarkempaa tietoa tyopajojen sisallosta:
Sirpa Seppa (markkinointi), sirpa.seppa@markman.fi, 050 515 1691
Jouko Pitkdanen (myynti), jouko@kontaktitoimisto.fi, 050 551 0999

* X %

* *
Vipuvoimaa o W

SUUNTA €2 MW-Kehitys FU-[to

2014_2020 Euroopan soslaalirahasto




