
 kannattavaa kasvua liikevaihtoon 

 onnistumisia asiakkaiden kanssa 

 suunnitelmallisen toimintamallin, ajan säästöä ja hallinnan tunteen  

Valmennus sisältää neljä toisiaan täydentävää työpajaa, joissa tehdään omaan yritykseen  
liittyviä käytännön harjoituksia. 

 

 

Ennen työpajojen alkamista valmentajat käyvät kartoituskeskustelut osallistujien kanssa.  
Työpajojen sisältö räätälöidään näiden keskusteluiden ja osallistujien tarpeiden mukaan.  

Työpajojen valmentajat - Sirpa ja Jouko - ovat yrittäjiä ja kokeneita konkareita! 

 

Ylä-Pirkanmaalla toimivat pk-yritykset ja yksinyrittäjät,  

jotka myyvät tuotteitaan ja palveluitaan muille yrityksille (b2b). 

390 € + alv / henkilö (sis. koulutusmateriaalit ja kahvit). 

Lisätietoja: Pasi Mäkinen, pasi.makinen@mw-kehitys.com, 044 517 5107 

senni.jalonen@mw-kehitys.com, 043 211 2116 

 
Työpajat järjestetään Mänttä-Vilppulassa ja/tai tarvittaessa Ruovedellä.  
Valmennus toteutetaan jos ilmoittautuneita on vähintään kahdeksan. 

1 Asiakaskeskeisen 
markkinoinnin  
rakentaminen 

Määrittele ja opi  
tuntemaan asiakkaasi 
ja kohderyhmäsi 

 

Tiistaina 10.5.2016 
kello 16:30-20:00 

2 Tehoa  
käytännön  
markkinointiin                            

Tavoita asiakkaasi 
oikeilla välineillä ja 
viesteillä 

 

Torstaina 19.5.2016 
kello 16:30-20:00 

3 Asiakastapaamis-
ten laadukas  
sopiminen 

Kasvata tapaamis-
määriä toimivalla 
myyntiesityksellä 

 

Tiistaina 24.5.2016 
kello 16:30-20:00 

4 Tuottava ja 
suunnitelmallinen 

asiakastapaaminen 

Lisää myyntiä  
oikealla  
toimintamallilla 

 

Tiistaina 31.5.2016 
kello 16:30-20:00 

Sirpa Seppä 
MarkMan Ky 

Jouko Pitkänen 
Kontaktitoimisto 



Tehovalmennus sisältää neljä työpajaa, joissa käsitellään ja kehitetään yrityksesi myyntiä 
ja markkinointia. Suunnitelmallinen toimintatapa kasvattaa liikevaihtoa ja tuo kustannus-
tehokkuutta sekä tuo hallinnan tunteen oman yrityksen toimintaan. 

 

Rakennat perustan yrityksesi asiakaskeskeiselle markkinoinnille. Saat uusia työkaluja asiakas-
ryhmittelyn ja -valintojen tekemiseen. Haet yrityksesi kilpailuedut asiakkaan näkökulmasta. 
Käymme myös läpi erilaisia asiakkaiden tavoittamisen välineitä ja räätälöimme markkinointia eri 
asiakasryhmille. 

 

Pääset kehittämään yrityksesi käytännön markkinointityötä. Työpajan jälkeen sinulla on alusta-
va suunnitelma yrityksesi markkinoinnin käytännön toimenpiteistä, käsittäen mm. tuotteistami-
sen, kampanjoinnin, aikataulutuksen ja markkinoinnin tulosten mittaamisen. 

Opit tehokkaita tapoja uusasiakashankintaan ja luot yrityksellesi toimintamallin asiakastapaa-
misten laadukkaaseen sopimiseen puhelimitse. Opit myös uuden asiakkaan lähestymistä, kes-
kustelun johtamista ja kysymys-, vastaväite- ja argumenttipankin käyttöä. Työpaja sisältää mm. 
yrityskohtaisia ennakkotehtäviä, soiton suunnittelua ja toteutusta sekä asiakaskohtaisten jatko-
toimien suunnittelua.  

Kehität yrityksellesi tulosta tuottavan asiakastapaamisen mallin. Saat käyttöösi suunnitelmalli-
sen ja aktiivisen toimintatavan käytännön myyntitoimintaan. Tämä mahdollistaa myynnin kus-
tannustehokkaan kasvun ja varmistaa, että yrityksessäsi tehdään oikeita asioita, asioita oikein ja 
tarpeeksi. 

 

Tarkempaa tietoa työpajojen sisällöstä:  
Sirpa Seppä (markkinointi), sirpa.seppa@markman.fi, 050 515 1691 
Jouko Pitkänen (myynti), jouko@kontaktitoimisto.fi, 050 551 0999  

1 Asiakaskeskeisen markkinoinnin rakentaminen 

2 Tehoa käytännön markkinointiin 

3 Asiakastapaamisten laadukas sopiminen 

4 Tuottava ja suunnitelmallinen asiakastapaaminen 


